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Lunes 14 de junio de 2021

Sede: Ministerio de Industria, Comercio y Turismo

Formato: VIRTUAL

INSCRIPCION VIRTUAL
14,15, 16, 17 y 18 de Junio

Auditorio

a 11:00 h a 11:30 h - Apertura Institucional

RETOS

Do, Xiana Méndez, . Angal Asensio, D. José Terreros
Secrelaria de Estado de Presidente de la Cdmara de Director de IMEXN-Impulso
Comercio Comercio de Madrid Exterior

Mesa Redonda 4 11:30 ha 13:15 h - 20 afios de comercio Exterior en Espaiia. Presente y futuro

A comienzos del siglo XXI un nuevo objetivo se consolido con fuerza en la economia
espafiola: |2 Internaclonalizacidn y la expansién de las empresas por el mundo coincidiendo
con el fenémeno de la globalizacidén que obligd a |la internacionalizacién, momento en el

mercado unico, solo, dejd de valer.

El avance del sector exterior espafiol en [as dos Ultimas décadas ha sido significativo y en él
ha tenido mucho que ver las acciones desarrolladas por el Goblerno de Espafia encaminadas
a una correcta Politica Comercial del Estado. Una estrategia definida durante afios en la
politica de internacionalizacion de Espafia, de las transacciones exteriores, de la promocidn
de las empresas y tambien de la generacion de las necesarias condiciones para la atraccion

de capital extranjero.

En este panel se analizaran las claves del desarrollo del comercio exterior espafiol, la vision



de la actual estrateqgia y el TUturo del sector exterior espanol. ¢.uales son las claves para

continuar el crecimiento de las exportaciones?. Captacidn de inversidn extranjera.

Se dara a conocer la visidn de especialistas acreditados que ha tenido Espana con el repaso
de acciones emprendidas en estos ultimos veinte afios que sin duda servird para entender el
pasado reciente con el fin de ebordar los retos en el futuro inmediato. Un analisis de |a actual
estrategia y del futuro del sector exterior para marcar las claves del desarrollo del comercio

exterior espafiol.

04, Xiana Mandez DE. Maria Luiza Poncela D. Jaime Garcia-Legaz
Secretaria de Estado de Comercio (SEC 2016-2018) (SEC 2011-201€)

D. alfredo Bonet D silvia lranzo 0. Pedro Majia
(SEC 2010-2011) (SEC 2008-2010)) (SEC 2004-2008)

Modera: D. José Maria Tripar
Periodista econémico

rgar Programa en PDF

Martes 15 de junio de 2021
Sede: CEOE

Formato: VIRTUAL

INSCRIPCION VIRTUAL

14, 15, 16, 17 y 18 de Junio

a 9:00 h a 9:05 h - Apertura

i r -ZAI/
o

D. Narciso Casado
Director General de CEOE Internacional y
Secretaric Permanente de CEIB

z @ 3
Mesa Bedonda 4 9:05 h a 10 h - El papel de las empresas internacionalizadas para el crecimiento de la @ 9 %

economia espafiola

Se analizard el presente y futuro del desarrollo internacional de las empresas espafiolas en
una mesa en la que participan las agrupaciones empresariales gue contienen empresas que

han sidn v csinnen siendn nasns de exitn en la e¥nansinn internacinnal
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Visualizacion de los retos actuales y como aumentar la competitividad de las empresas en

los mercados internacionales.

i

L

D. lfigo Femnandez de Mesa 0. Antonio Bonet
Wi idente de CEOE y Presidente del Presid del Club de Exportad e
Instituto de Estudios Econdmicos (IEE) Inversores Espafioles

D. Fermin Albaladeje 0. Joan Tristany
Presidente de CEAJE Director General de AMEC

Modera: . Fernando Lavifia-Richi
Consejoro Digital de IMEX

Mesa Redonda « 10:05 ha 11:15 h - 3 Retos del Sector Exportador

Internacionalizacion SOSTENIBLE. Internacionalizacion INTELIGENTE. Internacionalizacion R\s,
DIGITAL.

D. David Mufioz, b°. Cristlna Rivero,
Jefe del Departamento de Directora del Departamento de Industria
Sosteniblidad de ICEX Energia, Medio Ambiente y Clima en CEQE

D. Raimundo Diaz, D. Ignacio Bartolomé,
Globol Heod of International CED de How2Go y
Corporations de Auxad| Vicepresidente de ACOCEX

D. José Terreros
Director de IMEX-Impulsc Exterior

Mesa Redonda 30 h - Contrataci6n y Fiscalidad Internacional

:Como gestionar un contrato internacional?. Claves y elementos a evitar en la negociacion de
la contratacion internacional. Sometimiento a jurisdiccion nacional y arbitraje. Fiscalidad en

los contratos internacionales.

D. Rafael Calvo . Javier fscar 0. Rubén Gercla-Quismondo
Tax Lawyer - Partner an Pracidente del Centro Soclo Director de Quabbala
Garrigues Ik i de Arbitraje, Abogados y E i

ClAR



Modern: D. Augusto Berutich
Head of Tax en Auxad)

Mesa Redonda « 12:30 h a 13:50 h - La Revolucién del Sector Logistico

Las correctas decisiones de una empresa para adquirir una logistica adecuada puede

implicar grandes beneficios que se reflejan en aumentos de margenes, descensos de costes
de comercializacion, mayor control del flujo de mercancias e incrementos en la satisfaccion
del consumidor. Para conseguirlo se debe cuidar toda la gestion del proceso, desde
produccién hasta la atencion al cliente. Los relevantes cambios que se han producido en los
usos de la poblacion a la hora de adquirir los productos han transformado el trabajo de los
operadores logisticos. Las tecnologias digitales introducen un fuerte dinamismo en los
mercados y la digitalizacion esta provocando cambios profundos y disruptivos en el
comercio internacional de bienes y servicios, El reto del e-commerce, |a gestion de las

devoluciones, el concepto “agile” y su metodologia.

Las nuevas reglas sobre la fiscalidad en el ecommerce, como la aplicacion del IVA en el
comercio electronico desde el 1 de julio de 2021 en B2C en Aduanas y Aranceles son
conceptos sobre los gue cualguier pyme ha de formarse para su correcto desarrollo
comercial digital (como las novedades con respecto a los aranceles por operaciones

inferiores a 22 euros).

D. Nicolas Mouze, D. Franciseo Aranda,
Director de marketing y ventas de Presidente de UNO
DHL Express Espaiia

D*. Eva Fedruelno, 0. Antonio Jiménez,
Inap Asesora Coordinadora dala Director de Aduanas de
Subdirecclén General de Gestidn DHL Express
Aduanera del Departamento de Adusnas
e Impuestos Especiales de la AEAT.
-

Modera: D. Fernando Lavina-Richi,
Consejero Digital de IMEX

Mesa Redonda a 13:50 ha 14 h - Clausura

D. Antonio Garamendi
Presidente de CEOE

Miércoles 16 de junio de 2021

Sede: Palacio de Cibeles
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Formato: Presencial y Virtual

INSCRIPCION PRESENCIAL INSCRIPCION VIRTUAL

Auditorio
Mesa Redonda « 10:00 h a 11:30 h - Herramientas de Ayuda para la Pyme Exportadora

Esta Mesa redonda tendré dos paneles. En el primerc se expondran las soluciones que
ofrecen las principales Administraciones que promueven la internacionalizacion empresarial
para que las empresas comiencen o afiancen su proceso de internacionalizacion. Siempre es
preciso hacer una valoracion y utilizar las herramientas para el desarrollo empresarial en el
exterior, pero ante la cambiante coyuntura internacional actual, todavia es mas necesario
Hay que contar con programas y planes sectoriales, de capacitacion y de ayuda, que estan a
disposicion de las empresas espafiolas. Informacién precisa, anticipacion, recursos
financieros, formacién, uso de la tecnolegia y digitalizacion, son conceptos que se pueden
llegar a adquirir por parte de cualquier empresa gracias a los apoyos de las administraciones
gue estan al servicio del crecimiento empresarial en el exterior.

Un segundo panel versara sobre los apoyos y herramientas financieras de las que puede

disponer Una pegueia empresa en su expansion internacional.

'

a 10:00 h - 10:45 h Administraciones comprometidas con el fomento de la exportacion B

e

D. Alberto Cerdin, . Redrige Tilve D", Elsa Salvadares
Direccidn General de 1 jero de ¥ General de la
Cooperacién Institucional y Empleo da la Comunidad de Camara de Comercio de
Coordinacion de ICEX. Madrid Madrid

Modera: D. Josd Maria Triper
Perlodista Econdmico

4 10:45 h - 11:30 h Finanzas para la internacionalizacion

D. Fernando Salazar D. José Carles Garcia de Quevedo
Presidente de CESCE Presidente de ICO

-

D. Jogé Luig Curbalo D. Pedro Embid,
Presidente de COFIDES Director General de Avalmadrid




Apertura

Mesa Redonda

D2, Maria Rodriguez de Ia Ria {modera)
Directora de informacion y asesoramienio personalizado en ICEX

a 12:00 h a 12:30 h - Apertura Institucional

f -
D. Josd Luls Martinez-Almeids, D. Javier L Vi D4 Begofia Villacis.
Alealde dal A i de C jara de Hacienda y Funcidn Vicealcaldesa de Madrid
Madrid Piblica de la Comunidad de Madrid

=
D. Angel Asensig, b*. Maria Pefia. D. Jaime Ussia,
Presidente de la Cémara de Conzejera delegada de ICEX FPrezidente de IMEX
Comercio da Madrid

« 13:00 ha 14:10 h - Madrid, Valor de una Marca

Madrid en el mundo. La capital de Esparia es puntera en muchas cosas, habiéndose
posicionado en 2020 como la tercera ciudad el mundo mas atractivo para los negocios y el
empleo, ;Sabes cual es el Valor de la marca Madrid? El Valor de la ciudad de Madrid,
fortalezas de ciudad y de regidn que proyectan la imagen y la reputacidn de Madrid, El valor
de la Marca Madrid y su influencia en lag marcas de las empresas madrilefias y espafiolas.

D. Pedro Gonzalez Torraba D. Falix Losads, D. Raul Diez Vazquez,
Coordinador General de Director General Fundacion Director de Comunicacion
Econemia, Comercio, Madrid por la G ¥ ing de IFEMA
Coneguma y Partenariado dal Madrid
Ayuntamienio de Madrid

Modera: D. Fablo Lipez
Director dal Foro de Marcas
Renombradas

Sala de Conferencias

4 10:00 h - 10:30 h Agile Marketing: Internacionalizar mas Rapido

Para llegar a nuevos mercados, internacionalizar y posicionar en el momento actual hay que

trabajar con agilidad, rapidez y eficiencia.

La nueva demanda competitiva obliga al sector empresarial a revisar y redisefiar la vision
comercial, asi como las estrategias que le permitan llegar primero al mercado, permanecer

de forma sostenible y quedarse con la porcidn de tarta mas relevante.

Es necesario gque la empresa pueda anticipar, analizar necesidades con focalizacion, disefie

estrategia y ejecute acciones asertivamente de acuerdo con esas necesidades.

Estamos en un mundo cambiante por lo que es importante también gue la empresa sea
capaz de adaptarse al cambio. Agile Marketing es una de las respuestas, o solucion, a la

meinra romnetitiva v enmereial del neaoein

i
i@
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Desde Agile Project Agency (APA) hacemos un llamado de atencidn a entender la premura
empresarial de reconfigurar sus equipos de marketing para que puedan trabajar de forma

rapida, con una gran capacidad de adaptacion y flexibilidad.

¢Qué logras cuando desde APA mejoramos tu proceso de marketing?

Algo muy importante, logras que tu negocio pueda atraer, captar y retener a aguellos
mercados potenciales a los cuales se desee y pueda llegar.

Tambien potenciar las palancas que hacen que tu negocio logre sostenibilidad comercial,
como mayor satisfaccidn del cliente , mas compromiso interno, mejora notable en la gestion
de los equipos y ejecucion de proyectos, transparencia y por supuesto mejora en coste.

Dfia. Milagros Rulz Barroeta D. Marcos de la Vega Lopez
Cefundador Agile Project Agency Cofundadar Agile Project Agency

= 10:30 h - 11:00 h La internacionalizacidn del sector servicios, Auxadi caso de éxito. ';.i'

Auxadi es una firma espanola de servicios profesionales que ofrece soluciones en 50 paises
a través de sus 22 filiales Internacionales. En esta conferencia, descubrirernos mds sobre su
modelo de negocio, su propuesta de valor y cémo aprovechar |as oportunidades de la

internacionalizacién como palanca de crecimiento.

D. Victor Salamanca
CED de Auxadi

4 11:00 h - 11:30 h La importancia de la Propiedad Industrial para las pymes & Pl
2% M

Las empresas que tienen Derechos de Propiedad industrial son de mayor tamafio y generan
mas beneficios. De ahi la importancia de proteger las innovaciones y establecer una
adecuada estrategia de Propiedad Industrial en consonancia con la estrategia general de la

empresa y asi conseguir ser mas competitivas.

0®, Susana de Miguel ,
Jeta de Servicio de Apoyo a la Empresa en la OEPM

-1 :3|_:l h-1 2‘_:00 h Comercio elect_n_’mlco y marketplaces: ;Somos conscientes del @} % 4
potencial? ;Como podemos rentabilizarlo? ™ AR

Todos intuimos el potencial que ofrece el comercio electronico, en particular el realizado a
través de plataformas digitales/marketplaces. ;Por qué resulta complicado rentabilizar este

canal? Jorge Andreu, Director de Desarrollo Digital, da cuenta de las oportunidades del e



Commerce y como ICEX acompafia a la empresa espafiola cuando se internacionaliza para

optimizar su actividad, entre otros, a traveés del programa eMarket Services,

Jorge Andreu,
diracter de desarrolio digital de ICEX

~ 12:30 h - 13:00 h Reglas Incoterms® 2020 hfﬁi‘l l;i{}

Antes de jugar hay que conocer las reglas. Y es por ello por lo gue las Reglas Incoterms®
2020, son una necesidad absoluta para que las empresas puedan iniciar el camino de la
internaclonalizacidn. Ya sea que estés cumpliendo pedidos, preparando envios para el
transporte o un certificado de origen, utilizar el Incoterm adecuado en tus contratos es
esencial. La ponencia ofrecerd una comprensidn basica de las Reglas Incoterms® 2020 y

coémo utilizarlas adecuadamente.

. Antonio Cuadra
Soclo director de lcomexCampus

4 13:00 h - 13:30 h Recomendaciones de logistica y transporte para venta internacional % ;fg
B2B y B2C -

Principales tendencias y oportunidades en el ambito de transporte internacional, desde el
crecimiento del e-commerce, la importancia de la sostenibilidad y de la digitalizacian.
También se detallaran las soluciones de transporte y logistica para realizar envios
internacionales B2C e importaciones o exportaciones B2B, muestras, documentacion y

pagueteria.
. Micolds Mauze,
Director de marketing y ventas de DHL Express
4 13:30 h - 14:00 h Créditos documentarios: garantia y estrategia de financiacion ;*-r;é

-

El crédito documentario permite al exportador disponer de una seguridad de cobro con
anterioridad a la expedicidn de la mercancia. Por su parte, el importador tendra la seguridad
de que su obligacion de pago sdlo se producira cuando el exportador haya aportado
documentacion acreditativa suficiente de |a expedicién de |a mercancia deseada. Pero, jes
suficiente con pedir un crédito documentario?;Que condiciones deberia contener para

garantizar el pago?;Y la financiacion?

Conoce las respuestas en esta conferencial

Carme Lopaz Sierra,
P abein e ol Clasnai sl Baann Qalai



= 16:00 h - 16:30 h Internacionalizarse en la era Digital: Banco Sabadell y Opportunity iio
Network v

En el actual contexto pos-COVID, las empresas en Espafia han optado por expandirse hacia
nuevos mercados. En esta época de tantas incertidumbres, los directivos de muchas
compafiias acuden a las nuevas herramientas digitales para encontrar nuevos socios en los
mercados internacionales para vender, comprar o levantar capital. Desde Banco Sabadell te
presentamas las grandes ventajas que te ofrece Opportunity Network para crecer mas alla de
tus fronteras y encontrar nuevos clientes y proveedores de confianza, seleccionados por los

principales bancos internacionales.

£Qué nuevas oportunidades se presentan ante el nuevo contexto mundial y como pueden
beneficiarse los empresarios espafioles? ;Qué hacen las empresas para encontrar socios de
importacion/exportacion durante la pandemia? Es posible encontrar socios fiables en tu
mercado de interés si no conoces a nadie alli? Si no es posible viajar al mercado de interés,
ies viable pensar que se puede trabajar alli con alguien de confianza?

En esta sesion comentaremos la experiencia de las empresas que utilizan la mayor red de

directivos a nivel mundial, Opportunity Network.

D. Nizami Namazov,
Vicepresidente de desarrollo de negocio de Oppartunity Network

Ei T T
= 16:30 h - 17:00 h El futuro de los negocios en la Reptiblica Popular China r?:}.ﬁll ¥ ’1:::
AR ’
La conferencia tratara de la situacion econémica en China en los proximaos afios y como
hacer negocios en el pais.
Quabbala es una firma de abogados y economistas especializada en el area del derecho civil,
mercantil, laboral, financiero y tributario y en el drea de consultoria estratégica para la
direccidn y asesoramiento financiero en el &mbito de la internacionalizacion de empresas.
Constituida por una red de profesionales con amplia experiencia internacional en asesoria
financiera, consultoria, gestion estratégica y lanzamiento de proyectas de nueva creacion.
Rubén Garcia-Quismondo Pereda,
Socio Director de y
~ 17:00 h - 17:30 h Alianzas Estratégicas y Cooperacion Empresarial para la gf I ';ig
internacionalizacion 288 ’

¢Como benefician la Cooperacion y las Alianzas Empresariales a los procesos de
internacionalizacidn? Formulas de cooperacion para la internacionalizacién; Joint ventures y
Caonsorcios de Exportacion.

Conoce las claves para crear alianzas duraderas y exitosas. Metodologia y caracteristicas.
Durante la ponencia también se presentara el Programa de Coaperacion Empresarial y
Alianzas de la Ventanilla Unica Internacional (VUI) de la Comunidad de Madrid.



»

D. David Carnicer
Director de Congortia Consultores

= 17:30 h - 18:00 h Bangladesh. Oportunidades de comercio e inversion

Si bien China, el gigante tractor de toda la zona, centraba toda la atencion, con la pandemia
las empresas estan viendo gue es necesario diversificar y no depender de un unico mercado.
Por ello, el resto de paises del drea se estan viendo beneficiados. Bangladesh ofrece grandes
oportunidades en sectores como la eneraia, el transporte y los sectores ambientales para las
mejores empresas Internacionales. En esas mismas dreas, las empresas espafiolas ofrecen
|a tecnologia mas moderng, la experiencia de clase mundial y la capacidad de localizacion
gue no tiene comparacidn. El pais tiene una posicion geoestratégica Unica cerca de |a India,
China y la region de ASEAN. También tiene un mercado doméstico de réapido crecimiento con
aproximadamente 165 millones de personas. Bangladesh cuenta, ademas, con una politica
industrial actual que ofrece incentivos fiscales especiales en sectores como la agricultura,
procesamiento de alimentos, la construceion naval, las energias renovables, el turismao, las
TIC, las ropas, los productos farmacéuticos y sector de la ceramica.

. Redwan Ahmed
C [ ial di I

en Egpana

—

= 18:15 h - 18:45 h Conquista Asia a través de Hong Kong a )

Descubre las oportunidades que ofrece Hong Kong como lanzadera para abrir y expandir los
mercados asidticos.

Su papel como hub comercial, financiero y logistico hacen de la ciudad el destino preferido
por las empresas con planes de expansicén en la region.

Femando de la Cal Gonzdlez,
Deputy Head, investment Promation Invest Hong Kong

Descargar Programa en PDF
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Formato: VIRTUAL
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Auditorio
Apertura 4 10:00 h a 10:05 h - Apertura Institucional de la Jornada

D. Joga Luic Bonat,
Presidente de la Camara de Comercio de Espafia

Mesa Redonda a 10:05 h a 11:15 h - Acceso a los fondos de la UE y de otros organismos internacionales "I-"l *

e

Cémo una Pyme puede acceder de manera realista a los fondos comunitarios para su

desarrollo internacionzl. Tipologia de fondos y ayudas financieras para |la expansidn en el

exterior, Organismos multilaterales que fomentan el crecimiento.

D. Julian Lépez- Arenas, D* Marga Ramos,
Director de Competitividad de Directora de agesoria y Pendienta de Confirmar
Camara de Espafa gestién de fondos europeos
en Consultrans
Modara: D. Jocé Terreros
Director de IMEX-lmpulso Exterior

Mesa Redonda ~ 11:30 h a 12:45 h - Gestién del talento. Nuevos servicios %} r,Q{.*'.flll

La gestion del talento humano, del capital humano, es un conjunto integrado de procesos de
la organizacion, disefiados para atraer, gestionar, desarrollar, motivar y afianzar a los

colaboradores.5 puntos clave para gestionar el 1alento

D2 Monica Castilla, D®. Maria Encinas, D= Lidia Lopez,
Jefa de Area del Departamento Jefa de la Escuela de Negocies  Head of Talent Management de
de Difusién, Comunicacién y dela Cémara de Comercio de Auxadl
Relacion con |a Empresa de ia Madrid
OEPM

al L] Modera: D*. Maria Tosca, Directora
i de Eapr de formacitn de Camara de Ezpana

Mesa Redonda « 13:00 h a 14:10 h - Cooperacién para la recuperacién (%

Cooperacion empresarial para la recuperacion global. Cédmo paliar la incertidumbre de las
posibles empresas exportadoras. La cooperacion empresarial es la base para animar & las
pymes en su salida al exterior, paliando su deficiencia del tamafio para el acceso a los

mercados internacionales.



{om

|

D. Carlos del Hoyo

0. Juan Miguel Marguez, Director de Promecion y
director de Cooperacién Institucional de Marketing internacional del
ICEX Congorcio del Jamén Serrane

Espalial

4

D. Jogé Miguel Galera Director
General de SUBTERRA
Ingenieria - UPM

D. Eduarde Sdnchez-Mateos
Subdirector General de Tecnove
Fiberglass

Modera: D. Jocoko Pérez-Soba
Coordmador Ventanilla Unica
Internacional

Mesa Redonda a 15:30 h a 17:30 h - El papel de Espaiia en la conexidn entre Latinoamérica y Europa

El compromiso compartido para el desarrollo politico, econémico, empresarial y social,

[ Ignacio Salafranca D. Raimundo Diaz, Dria. Pamina Gonrilaz,
Asesor internacional de Global Head of | ional di de How2Go ¢
Presidencia de CEOE Corporations de Auxadi IFEMA en Colombia

Modera: D. Jaime Montalve,
Director de Internacionsl de Camara
- de Espafia

Descargar Programa en PDF
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Mesa Redonda 4 9:30 h a 11:00 h - El valor de Africa en el contexto internacional

Esta mesa redonda acercara la realidad del continente africano a las empresas espafiolas

mediante una informacién precisa y analizada por expertos de las organizaciones espafiolas,
verdaderos observatorios de las economias africanas. Se abordara |z importancia que puede
tener Espafia en el desarrollo econdmico de Africa y el interés reciproco sobre el comercic e
inversion en el continente. También las acciones y programas de los multiples organismos y
alianzas supranacionales. Se analizara la coyuntura actual del continente africano en sus
distintos contextos: seguridad juridica, posibilidades de comercio e inversion, oportunidades

de los distintos sectores en los que Espafia cuenta con importante liderazgo en el mundo, y



se presentaran distintos documentos y trabajos indispensables a tener en cuenta por las

empresas espanolas que decidan su expansion en Africa

D. José Luis de Matos Agostinho, D. Enrique Fanjul,
Embajador Extraordinario y CED de Iberglohzsl
Plenipotenciario de la Repiblica de
Angola en el Reino de Espafia

D. Carles Arola, . Danial Vives,
Vicepresidente y Congejero de Partner de INAFRICA
Internacionalizacion de la Strategy

Cambra de Tarragona. CED en
Arcola Internacional

Modera: D. Jaime Montelvo,
Director de Internacional de Camara
de Espaiia

M Berlonda “ 11:15 h a 12:15 h - Transformacidn del sector agroalimentario y su futuro en el contexto

global

El sector agroalimentario es un protagonista fundamental para la recuperacion del Sector Exportador. No
hay duda de que la pandemia mundial provacada por el COVID-19 ha marcado un antes y un después en
todos los sectores. Ahora la industria agroalimentaria también debe incorporar la trasformacion digital,
para continuar creciendo con éxito en los mercades internacionales. Uno de los objetivos prioritarios de
la industria agroslimentaria sera aumentar los niveles de produccion, reducienda los recursos destinados
para ello. Por otro |lado, estamos sufriendo un constante cambio de los habitos de consumeo, gue tienen
cada vez un componente mds digitalizado. En este contexto, las industrias agroalimentarias deben
apoyarse en la multicanalidad digital comno via para diversificar sus mercados y alcanzar la

Internacionallzacion de sus negocios.

D#, Verdnica Puente D. Amador Lépez, Experto en D Ignacio Bartelomé
Di del I Agriculiura de Precision e CEQ de How2Go y
de FIAB Inteligencia Artificial. Caso de éxito Vicepresidente de ACOCEN.
agrobserver

D. Fernando Lavifia-Richi,
Consejero Digitel de IMEX (modera)

4 12:30 h a 13:30 h - Conversatorio sobre las conclusiones de la Semana de la
Internacionalizacion 2021

D, Inmaculada Riera D9 Trinidad Jiménez. Directora D. Jnzé Tarraras
Directora General de fa Cérmara de Global de Estrategia de Asuntos Director de IMEX-Impulso Exterior
Comercio de Expafia Piblicos de TELEFONICA y

Presidenta del Comité Bilateral
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Minutos Segundos

INSCRIPCION PRESENCIAL INSCRIPCION VIRTUAL

16 de Junio 14,15,16, 17 y 18 de Junio

Moneda Unica, organizador de |la Feria IMEX-Madrid, celebra este afio su , por lo cual,

esta edicion de la Feria va a ser muy especial y contara con grandes novedades tanto en su

duracion, formato, como en los contenidos y su programa. Este afio, por la situacion, se ha visto

conveniente trasladar las fechas de celebracidén de la Feria al mes de junio.

Organizador
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